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‘Vom Giirtler zum GroBhandler

Land’auerFirma-Ufer wird 200 Jahre a-lt / Von Andreas Bahner

Giirtler und GelbgieBer war Johann Gott-
fried Ufer aus Wurzen in Sachsen von Be-
ruf, als er sich 1790 in Landau niederlalt.
Der Meister stellt in seinem Handwerksbe-
trieb Schnallen und Spangen her, fertigt
Geschirre fiir Pferdefuhrwerke und han-

delt nebenbei auch mit Eisenwaren. Heute

ist der GroBhandel mit Eisenwaren nur ein
Teil  des Geschiftes der Landauer Ufer
GmbH, die in diesen Tagen 200 Jahre alt
wird. Hauptgeschift ist der GroBhandel mit
Sanitidr-, Heizung- und Installationspro-
dukten. Daneben verkauft Ufer Baube-
schlige und Werkzeuge im GroShandel. In

diesem: Jahr (Geschéaftsjahr 30, Juni) er-

wartet Dr. Hans Christoph Strack, neben

schiftsfithrender Gesellschafter der Ufer
GmbH, einen Umsatzanstieg auf 35 Millio-

nen Mark, ohne Mehrwertsteuer. Im ver-

gangenen Jahr wurden 32 Millionen Mark
umgesetzt

- Die Konkurrenz der He:mwerkermarkte
beobachtet Strack genau, sein Geschift

leide aber nicht unter ihr. Hauptsache sei,

daB der Kunde einen nicht verwechsele.

DIB Quahtat der Produkte und die Bera—_

'_-t_t._tt'ig seien Stdrken des GroBhandels, Das
‘Sortiment allerdings hat sich gewandelt,

im GrofBhandel sind heute nur noch hoch-
wertige Waren zu verkaufen. Billigange-
bote laufen inzwischen nur noch iiber die
stark expandierenden Baumarkte.

Die Konkurrenz mit grofien Handelskon-
zernen spuren Mittelstindler wie Strack

immer deutlicher. Trotz guter Konjunktur

steht das Geschift unter erheblichem
Preisdruck. Bereits in den 20er Jahren hat

sich Ufer dem Niirnberger Bund ange-
schlossen. 1800 Eisen- und SanitidrgroB-

hiindler haben sich in dieser Einkaufsge-

‘nossenschaft zusammengetan, um konkur-
. renzfihig zu blenben. Die Ertragslage gibt
seinem Vater Dr. Karl Adolf Strack, der

noch ein Fiinftel der Anteile halt, .ge-
Bauhaupt- und Baunebengewerbes. 40000

Strack als ,,gut” an.
Ufers 700 Kunden sind Handwerker des

Artikel sind bei Ufer vorratig. Gute Chan-
cen rechnet sich Strack auf dem Binnen-
markt aus. In Frankreich werde man mit
den technischen, demgnonentxerten Pro-
dukten, die heute in der Bundesrepublik
angeboten werden, Erfolg haben. 10 Pro-
zent des Umsatzes, umgerechnet 3,5 Millio-

nen Mark, erwirtschaftet Ufer mit seinem

Emzelhandeisgeschaft in Landau.



